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Sehr geehrte Bewerberin,
sehr geehrter Bewerber,

Sie haben sich entschieden, den Vertrieb von BFM näher kennen zu
lernen und können sich vorstellen eine Agenturpartnerin oder ein
Agenturpartner zu werden.

Ihr BFM Team

Agenturpartner*innen der BFM haben die Möglichkeit, neben- oder
hauptberuflich, auf einfachste und leichte Art und Weise, bei freier
Zeiteinteilung, auch im Homeoffice, hervorragend zu verdienen.

Wir würden uns sehr freuen, wenn wir Sie in unseren Team begrüßen
dürfen!

Nehmen Sie sich ein wenig Zeit und überzeugen sich von den
Möglichkeiten die Ihnen der BFM Vertrieb bietet und wie einfach es
ist, erfolgreich zu sein!

Der BFM Vertrieb bietet Ihnen hierfür beste Voraussetzungen.

„Durch die freie Wahl der Arbeitszeit, die Möglichkeit von zu Hause im

Homeoffice die Tätigkeit auszuüben und die leicht verkäuflichen

Produkte, haben alle Personen mit familiären Verpflichtungen, wie

beispielweise alleinerziehende Mütter und Väter oder Personen die

aufgrund Ihrer Lebensumstände eine Tätigkeit benötigen, die Ihnen

größtmögliche Freiheiten bieten muss, eine reelle Chance sich ein

lukratives Geschäft aufzubauen“.

Wir suchen ab sofort bundesweit, B2B Handelsvertreter*innen
bzw. Agenturpartner*innen, w/m/d
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1.1 BEGRÜßUNG

1.0 Über uns

Bedeutung folgender Abkürzungen :
AGP = Agenturpartner*in, BFM = BLUE FEET MEDIA  



Wir vertreiben, durch den Einsatz von Handelsvertreter*innen bzw. Agenturpartner*innen,
ausschließlich an Gewerbetreibende aller Branchen, vom kleinsten Einfrau-/ Einmannbetrieb
bis zum Großkonzern, zeitlich begrenzte Nutzungsrechte qualitativ hochwertiger Angebots-
und Dienstleistungsportale, die den Anforderungen, die Gewerbetreibende an Onlinebörsen
stellen, gerecht werden und die Bedürfnisse von Konsument*innen erfüllen!

1.2 WAS MACHEN WIR!

1.0 Über uns

Für Konsument*innen ist die Nutzung aller von uns vertriebenen Produkte KOSTENLOS!

Die von uns vertriebenen Produkte werden von Gewerbetreibenden dringend benötigt und
zeichnen sich dadurch aus, dass sie besonders benutzerfreundlich sind, sehr viele
branchenspezifische Vorteile bieten sowie hervorragende nützliche Eigenschaften und
Funktionen besitzen von denen Gewerbetreibende nur profitieren können und die es so auf
dem Markt noch gar nicht gibt.
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Zudem sind alle von der BFM vertriebenen Produkte, „MADE IN GERMANY“, und werden
Gewerbetreibenden zu niedrigsten Discountpreisen angeboten. Jedes noch so kleine
Unternehmen kann sich die Nutzung der von uns vertriebenen Portale problemlos leisten,
ohne dabei seine Kasse zu belasten!

Dadurch sind alle von der BFM vertriebenen Produkte extrem leicht und schnell verkäuflich!!

EIN 
VERTRIEB 
DER 
RICHTIG 
SPAß 
MACHT!



2.1 WIR BIETEN IHNEN …

… eine Tätigkeit die wirklich jedermann/ -frau ausüben kann.
… extrem leicht und einfach verkäufliche Produkte die auch benötigt werden.
… überdurchschnittliche Provisionen und dadurch beste Verdienstmöglichkeiten.

… Ihre Arbeitszeit frei einteilen.
… die Tätigkeit im Außendienst und von zu Hause aus im Homeoffice ausüben.
… die Tätigkeit in Vollzeit oder nebenberuflich in Teilzeit ausüben.

2.2 SIE KÖNNEN …

2.3 BEI UNSEREM VERTRIEB …

… ist Umweltschutz ein wichtiges Thema! Das ist auch wichtig für alle Kunden*innen.
… gibt es keine Print-Verkaufsunterlagen oder Verkaufskataloge. 
… werden alle Informationen Kunden*innen per E-Mail zugesendet.

… machen Sie keine Haustürgeschäfte und putzen keine Klingeln.
… führen Sie keine langen Verkaufsgespräche! HÖCHSTENS 5 MINUTEN!
… gibt es keine Schulung, da alle Produkte kinderleicht und selbsterklärend zu bedienen sind.

2.0 Wir suchen Sie
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2.4 ALLES WAS SIE MITBRINGEN SOLLTEN …

… sind minimale Internetkenntnisse und ein bisschen Internetaffinität.
… ist ein Smartphone oder ein Tablet mit Internetzugang oder im Homeoffice einen PC mit
… Internetzugang.

… ist Mobilität, um Gewerbetreibende aller Branchen und Größen zu besuchen.
… ist ein gepflegtes Auftreten sowie eine gepflegte Sprache.
… ist Aufgeschlossenheit und Kontaktfreudigkeit.

… ist ein PayPal Konto oder eine Bankverbindung damit wir verdiente Provisionen schnell
… und sicher überweisen können.
… ist bei einem PayPal Konto nur die bei PayPal hinterlegte E-Mail, sonst nichts und bei einer
… normalen Bankverbindungen benötigen wir die Kontodaten per Postbrief, da wir aus
… Sicherheitsgründen keine Bankdaten auf unseren Servern hosten wollen! 

2.0 Wir suchen Sie
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3.1 UNSERE PHILOSOPHIE

„Nur Kunden, die finanziell 
nicht unter Druck stehen, sind 
glückliche und zufriedene 
Kunden!“

Unsere Philosophie ist ganz einfach!
Wir wollen die heimische Wirtschaft unterstützen, stärken und so gut es nur geht finanziell
entlasten sowie unseren Agenturpartner*innen, ohne wenn und aber, die Möglichkeit
bieten hervorragend verdienen zu können!

3.2 GENAU DAS IST MIT UNSEREN PRODUKTEN MÖGLICH!

„Wir, die BFM, vertreiben qualitativ hochwertige sowie preislich höchst attraktive 

Produkte, die durch ihre hervorragenden Eigenschaften und Funktionen 

Gewerbetreibenden nur Vorteile bringen und von diesen permanent gebraucht werden!

Durch unsere Produkte können Gewerbetreibende finanziell entlastet werden und bei 

der Nutzung von Onlinebörsen bis zu 97% Kosten sparen! 

Durch die starken Argumente lassen sich die von uns, der BFM, vertriebenen Produkte, 

leicht verkaufen und bieten dadurch Agenturpartnern beste Voraussetzungen, um 

einfach, schnell sowie effektiv ein sehr gutes Einkommen zu erzielen!“ 

3.0 Unsere Philosophie
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3.0 Unsere Philosophie

3.3 TEIL 1 GRUNDSÄTZE UND REGELN
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Auf allen Portalen gibt es keine Einschränkungen der Kommunikation zwischen den 
Anbieter*innen und Konsument*innen.

Die Nutzung für alle von uns vertriebenen Onlinebörsen können von Gewerbetreibenden
ausschließlich für einen Nutzungszeitraum von 365 Tagen gebucht werden!

Auf allen Portalen bestimmen die Anbieter*innen zu jeder Zeit die Inhalte Ihrer Inserate. Alle
Texte und Inhalte können jederzeit nach belieben geändert werden, so oft Inserent*innen
das möchten.

Auf allen Portalen bestimmen die Anbieter*innen während des Nutzungszeitraumes von
365 Tagen die Laufzeit Ihrer Inserate.

Onlinehändler*innen bezahlen auf Verkäufe keine Verkaufsprovisionen und es gibt auch
keine versteckten Kosten!

Für Onlinehändler*innen gibt es keine Limitierung der Verläufe.

Die Nutzung aller Angebots- und Dienstleistungsportale werden Gewerbetreibenden
grundsätzlich zu niedrigen Pauschal – Discountpreisen angeboten, dass sichergestellt
ist, dass auch kleinste Einfrau- und Einmannbetriebe sich die Nutzung aller Portale
problemlos leisten können und ihre Kassen so gering wie möglich belastet werden! Siehe
Preisliste!

Es gibt keine automatische Vertragsverlängerung! Somit können Gewerbetreibende auch
nicht vergessen zu kündigen! Keine Haken und Ösen!



3.0 Unsere Philosophie

3.4 TEIL 2, GRUNDSÄTZE UND REGELN
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Alle Portale sind komplett jugendfrei!

Auf allen Portalen dürfen keine genehmigungspflichtigen Waren, Waffen, Wettsysteme, Lose
oder pornographische Produkte angeboten werden!

Auf allen Portalen dürfen Onlinehändler*innen Ihre Produkte nur dann anbieten und
verkaufen, wenn Sie alle Ihre Verkäufe über PayPal abwickeln, damit optimaler
Käuferschutz gewährleistet ist.

Für Konsument*innen ist die Nutzung aller Portale KOSTENLOS.

Alle Portale benötigen keine App, die Konsument*innen auf Ihr Smartphone laden müssen!
Alle Funktionen können mit dem Handy ohne Einschränkungen bedient werden! Keine App –
kein Sicherheitsrisiko!

Alle Portale sind für Anbieter*innen und Konsument*innen mit dem PC und dem Tablet
sowie mit dem Handy intuitiv sowie kinderleicht zu bedienen.

Alle Portale erfüllen zudem die Bedürfnisse von Konsument*innen aller Zielgruppen.



4.0 Was Sie wissen sollten

FOR A BETTER LIFE!
BLUEFEET

I N F O B R O S C H Ü R E A G P 2  – 0 8 . 2 0 2 4  S E I T E  1 0  

4.1 ALLE KONSUMENTEN NUTZEN DAS INTERNET

Für nahezu alle Konsument*innen ist das Internet die Hauptinformationsquelle! Das heißt,
dass in Deutschland mindestens 56 Millionen Personen einmal täglich online sind und
Angebots- sowie Dienstleistungsportale wie beispielsweise Jobbörsen, Online-Marktplätze,
Immobilienbörsen usw. nutzen, um zu Shoppen, einen Arbeitsplatz, eine Wohnung oder
Sonderangebote zu finden.

„Mit den von der BFM vertriebenen Portalen, können Gewerbetreibende aller

Branchen, ortsansässige Einzelhändler*-, Dienstleister*innen, Gastronomie-

und Beherbergungsbetriebe, Verbraucher*innen aller Zielgruppen erreichen

und diesen Ihre Jobangebote, Sortimente, Waren und Sonderangebote

präsentieren!“
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4.2 REGISTRIERTE GEWERBE UND INTERNETNUTZUNG

95 %
der registrierten Gewerbe 

nutzen kostenpflichtig 
Internetportale!

Ca.

3,32 Mio.
Gewerbetreibende die 

kostenpflichtige 
Internetportale

nutzen!

Das 
entspricht 

Ca.

Gewerbetreibende sind 

in  Deutschland

registriert!

3,5 Mio.

4.3 NUTZUNG VON PORTALEN DURCH GEWERBETREIBENDE

In Deutschland nutzen täglich über 95 %, aller Gewerbetreibenden kostenpflichtig, siehe
oben 4.2, vom kleinsten Einfrau-/Einmannbetrieb bis zum Großkonzern, Angebots- und
Dienstleistungsportale, wie beispielsweise, Jobbörsen, Immobilienbörsen, Marktplätze und
viele weitere Börsen!

Da sich so gut wie alle Konsument*innen, siehe 4.1, über alle möglichen Themen und
Angebote im Internet informieren und Angebots-/ Dienstleistungsportale nutzen, sind
Gewerbetreibende auf dieses Medium angewiesen, wenn Sie Arbeitnehmer*innen oder
Konsument*innen erreichen wollen!

Gewerbetreibende müssen somit die oben genannten Portale bzw. Börsen nutzen, um
Personal zu suchen, Angebote zu platzieren oder um gerade notwendige Bedürfnisse zu
befriedigen. Für Onlinehändler*innen sind Onlinemarktplätze die Existenzgrundlage Ihres
Geschäfts und Ihres Lebens.

Gewerbetreibende müssen bis zu 20.000 Euro und mehr pro Jahr, Nutzungsgebühren,
Kosten für Inserate und Verkaufsprovisionen für Verkäufe bezahlen, wenn Sie die Dienste
dieser Onlinebörsen in Anspruch nehmen wollen!

Die Abhängigkeit von diesen Portalen, in der sich gewerbliche Nutzer*innen befinden, hat
zur Folge, dass die Betreiber*innen dieser Onlinebörsen die Situation scharmlos ausnutzen
und für die Benutzung Ihrer Online-Marktplätze und Börsen von Gewerbetreibenden, Preise
verlangen, die einfach nicht mehr zeitgemäß, viel zu hoch und nicht mehr tragbar sind!

Kleine Betriebe sind teilweise gar nicht in der Lage, diese horrenden Kosten zu stemmen!

*Inklusive aller Kleinstunternehmen mit weniger als 22.000 Euro Umsatz pro Jahr. Quelle Bundesamt für Statistik.

*
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4.4 GESTIEGENE KOSTEN

Alles ist teurer geworden! Aufgrund gestiegener Kosten haben in Deutschland schon viele
Unternehmen schließen müssen. Alle, vom kleinsten Einfrau- / Einmannbetrieb bis zum
Großkonzern, müssen Ihre Gürtel enger schnallen und Kosten sparen wo es nur geht.

Auch für die Nutzung von Angebots- u. Dienstleistungsportalen müssen Gewerbetreibende 
tiefer in die Tasche greifen.

4.5 PREISBEISPIELE

Kosten Jobbörsen:

Ein einziges Stelleninserat mit nur 30 Tagen Laufzeit kann bis zu 1.500 € und mehr kosten,
obwohl jeder weiß, dass die Suche nach geeignetem Personal viele Monate in Anspruch
nehmen kann! Durch mehrfaches Inserieren kann sich so die Personalsuche ganz schnell zu
einem finanziellen Fiasko entwickeln!

Um 2000 Euro netto pro Monat zu verdienen, müssen Onlinehändler*innen einen Gewinn von
4.000 Euro erwirtschaften. Das heißt, wenn Onlinehändler*innen ihre Ware mit 100%
Aufschlag anbieten und verkaufen, müssen sie monatlich einen Umsatz von mindestens
8.000 Euro erzielen, um die oben erwähnten 2.000 Euro netto pro Monat zu verdienen.

Kosten Marktplätze für Onlinehändlerinnen und Onlinehändler:

Die Verkaufsprovisionen/Gebühren für die Nutzung eines Onlinemarktplatzes können für
Onlinehändler*innen die einem Umsatz von 8.000 Euro monatlich erwirtschaften ganz
problemlos zwischen 800 Euro und 2.000 Euro pro Monat betragen!
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4.5 PREISBEISPIELE

Das haben wir geändert! Gewerbetreibende können ab sofort, mit den von uns
vertriebenen Portalen ohne das geringste finanzielle Risiko, Personal suchen, eine
Onlinehandel betreiben ohne Verkaufsprovisionen zu bezahlen und permanent
werben, um Kunden zu gewinnen und zu binden!

Kosten für Werbung von ortsansässigen Einzelhändler*- u. Dienstleister*innen mit 
Ladengeschäften sowie Gastronomie- u. Herbergsbetriebe:

Um am Markt erfolgreich zu bestehen nutzen ortsansässige Betreiber*innen von
Ladengeschäften sowie Gastronomie- und Beherbergungsbetriebe sämtliche Werbearten,
wie beispielsweise Printmedien, TV-/ Radiowerbung, Plakatierungen sowie die Möglichkeiten
die das Internet bietet, mit dem Ziel, mehr Konsumenten zu erreichen, neue Kunden zu
gewinnen und zu binden.

Vor allem große Handelsketten nutzen sämtliche Medien und werben für hunderte Millionen
Euro auf allen Kanälen was das Zeug hält, um Verbraucher über Ihre Angebote und
Dienstleistungen zu informieren!.

Alle vorgenannten Werbearten haben eines gemeinsam, nutzt man alle oder auch nur eines
der Medien permanent, sind die Kosten hierfür astronomisch.

Kleinere Firmen müssen da schon genau eruieren, welches Werbemedium Sie nutzen. Hier
setzen die nicht all zu hohen Budgets die Grenzen des Möglichen.

Werbung kann pro Monat ohne Probleme viele tausend Euro kosten!



5.1 PORTALE, DIE VON UNS VERTRIEBEN WERDEN 

Cleverjob24 www.cleverjob24.de

Jobbörse für Arbeitgeberinnen und Arbeitgeber sowie Arbeitnehmerinnen und
Arbeitnehmer

Cleverrabatt24

Angebots-, Rabatt-, Gutschein- und Werbeportal für ortansässige Einzelhändler*-
und Dienstleister*innen mit Ladenlokalen sowie Gastronomiebetriebe u. Hotels 

www.cleverrabatt24.de

Cleverdeal24 www.cleverdeal24.de

Online – Marktplatz für Onlinehändlerinnen und Onlinehändler

Weitere Portale befinden sich in der Entwicklung! Mehr Informationen zu unseren
Produkten sowie Demoversionen finden Sie auf unserer Website!

5.2 PORTALE IN DER TESTPHASE

Cleverimmobilien24 www.cleverimmobilien24.de

Online – Immobilienbörse für Maklerinnen und Makler

Portalstart viertes Quartal 2024

Citygastro24

Portalstart viertes Quartal 2024 

www.citygastro24.de

Angebotsportal für Gastronomiebetriebe

Die vorgenannten Onlinebörsen werden in Kürze unser Vertriebsportfolio ergänzen!

Auf unserer Startseite finden Agenturpartner*innen zu den oben genannten Portalen eine
Demoversion. Sie müssen nur den Benutzernamen und das Passwort bei BFM anfordern,
dann können Sie jedes Portal ausführlich mit allen Funktionen sowie Eigenschaften
kennenlernen!

5.0 Unsere Portale

www.bluefeet.de
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WE ARE A DISCOUNT COMPANY

5.3 NEUE  PORTALE  

„Es ist unser Ziel, Firmen aller Branchen unter einem Dach zu
vereinigen! Wir werden in Zukunft allen Gewerbetreibenden jeder
Branche, vom kleinsten Einfrau- / Einmannbetrieb bis zum großen
Konzern, die Möglichkeit bieten Onlinebörsen aller Arten zu niedrigsten
Discountpreisen zu nutzen!“

In Zukunft werden wir die Nutzung von weiteren Angebots- und Dienstleistungsportalen
vertreiben und unser Produktportfolio erweitern!
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Die Bedienung der von uns vertriebenen Online-Portale ist intuitiv, kinderleicht und extrem
einfach.

5.4 BEDIENUNG DER PORTALE

Einfach dem Blauen Pfad folgen!
Es gibt blau unterstrichene Funktionsbegriffe und blaue Schaltflächen mit weißer Schrift.

Nachdem eine Gewerbetreibende oder ein Gewerbetreibender sich erfolgreich mit einer E-
Mail und einem achtstelligen Passwort bei einem der von der BFM vertriebenen Portale
angemeldet hat, erhält diese/r per E-Mail die Kundennummer. Um nun Inserate schalten zu
können, muss man sich einloggen.

Nun befindet man sich in der Verwaltung und man kann Inserate schalten sowie alle
Funktionen bedienen.

Durch anklicken der Funktionsbegriffe 
erscheint ein Popup und man kann ein 
Inserat mit den notwendigen Daten, 
Texten und Bildern füllen.

Bearbeiten = Funktionsbegriff

Durch anklicken der Schaltflächen können 
die beschriebenen Funktionen ausgeführt 
werden.

Übernehmen =  Schaltfläche

Auf der Website des gebuchten Portals, oben
rechts, in der Kopfzeile auf

„Anmelden“ klicken

und in das Feld, das erscheint die E-Mail in
die erste Zeile eintragen und dann das

Passwort in die zweite Zeile eintragen und auf

„einloggen“ klicken.

EINFACH – SCHNELL – EFFIZIENT!
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5.5 REICHWEITE DER PORTALE

Um die größtmögliche Reichweite für die auf allen von der BFM vertriebenen Angebots- und
Dienstleistungsportalen eingestellten Inserate und Werbeaktionen unserer Inserent*innen
zu erreichen, nutzen wir alle Möglichkeiten, die das Internet bietet.

Wir posten täglich auf unzähligen Social-
Media-Accounts vieler Netzwerke, Foren auf
ausgewählten Portalen u. Partnerseiten, um
für Millionen Konsument*innen präsent zu
sein, damit sich diese, 24/7 über die Inserate
und Aktionen unserer Inserent*innen sowie
unserer Börsen informieren können!
,Dadurch können stationäre Einzelhändler*- und Dienstleister*innen, sowie Beherbergungs-
und Gastronomiebetriebe mehr Kunden bekommen und mehr Umsatz erzielen!
Arbeitgeber*innen die Personal suchen, können mehr Arbeitnehmer*innen erreichen und
Onlinehändler*innen können mehr Verkäufe abwickeln!

„Das Wichtigste ist, dass Anbieter*- und Inserent*innen so viele 
Konsument*innen wie es nur geht zugeführt werden.

Genau das ist unser Ziel und unsere Aufgabe!“
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Jedes Business Paket kann von Gewerbetreibenden immer nur für einen Nutzungszeitraum 
von 365 Tagen ab dem Tage der Registrierung gebucht werden! 

Business Paket MBusiness Paket S Business Paket L

Durch den langen Nutzungszeitraum von 365 Tagen kommen Gewerbetreibende nie in die
Verlegenheit, Geld für Inserate oder Werbeaktionen nachschießen zu müssen.
Bei diversen Mitbewerbern, wie beispielsweise bei Jobbörsen, sind die Laufzeiten von
Inseraten viel zu kurz! Gewerbetreibende die Personal suchen, müssen ständig inserieren!

Gewerbetreibende, die eines der von der BFM vertriebenen Portale nutzen möchten, können
entsprechend Ihrem Bedarf an Stellenanzeigen, Werbeinseraten oder Verkaufsinseraten aus
drei Paketen, S, M, L, siehe Preisliste, auszuwählen, welches Paket für Sie das passende ist.

Alle Pakete werden Gewerbetreibenden zu niedrigsten Discountpauschalpreisen ohne
extra Kosten angeboten. Es gibt auch keine Verkaufsprovisionen für Onlinehändler*innen!

Zudem dürfen Gewerbetreibende die Texte und Inhalte der von Ihnen gebuchten Inserate,
Stellenanzeigen und Werbeanzeigen so oft ändern wie sie möchten, auch mehrmals täglich!
Das bedeutet unbegrenzte Möglichkeiten beim Inserieren! Flexibel, effektiv und risikolos!

„An unseren wirklich niedrigen, höchst attraktiven Preisen, die ihres Gleichen 
suchen, wird deutlich wie günstig unsere Produkte sind! Es gibt keine 

versteckten Kosten oder extra Gebühren!“  

Kein finanzielles Risiko mehr!

*Alle Business - Pakete haben eine Laufzeit von 12 Monaten ab dem Tag der Buchung und sind jährlich in Voraus zahlbar, Jahrespreis siehe kleiner
blauer Preisbutton. Alle Leistungen siehe Preisliste! Die Preise verstehen sich zzgl. der ges. MwSt. von derzeit 19%.. Der Rechtsweg ist ausgeschlossen!

* * *

5.6 KOSTEN UND FLEXIBILITÄT



5.0 Unsere Portale
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Sie ärgern sich maßlos über die horrenden Preise die sie jedes 
Jahr für die vorgenannten Leistungen bezahlen müssen! 

Mitbewerberpreise

5.7 KOSTENCHECK - PREISVERGLEICH

Alle Gewerbetreibende, die Personal suchen und Stelleninserate bei bekannten Jobbörsen

schalten, um geeignete Mitarbeiter*innen zu finden oder ortsansässige Einzelhändler*-

und Dienstleister*innen die permanent werben müssen, damit Kund*innen in ihre Läden

kommen und Umsatz generieren oder Onlinehändler*innen ihre Artikel auf Online-

Marktplätzen anbieten und für jeden Verkauf ein Provision bezahlen müssen, haben alle

eines gemeinsam,

Für die oben genannten Leistungen können pro Jahr ganz leicht Kosten in Höhe von 

5.000 Euro bis 50.000 Euro und mehr entstehen!

Kein Kostenrisiko, kein finanzieller Albtraum!

So einen finanziellen Albtraum kann es mit den von 
der BFM vertriebenen Produkten nicht geben!

„Was kann denn einer/m Gewerbetreibenden bei diesen Preisen schon groß passieren?
Wo kann man umgerechnet für den Preis, ab nur einer Zigarette pro Tag, qualitativ
hochwertige Angebots- und Dienstleistungsportale nutzen, die einem Unternehmen nur
Vorteile bringen können? Nirgends, oder?“



6.2 PROVISIONSSTUFEN

6.0 Provision
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Ein AGP beginnt immer bei der Provisionsstufe 1. 

Provisionsansprüche des AGP sind nur/erst dann verdient/entstanden, wenn die Gebühren
für gebuchte Business Pakete der vom AGP geworbenen Kunden vorbehaltlos und
unwiderruflich auf dem Konto der BFM eingegangen und gutgeschrieben sind. Dies sind
dann Realumsätze!

Bezahlt ein vom AGP geworbener Kunde die Gebühren für ein von ihm (dem Kunden)
gebuchtes Business Paket nicht, so hat der AGP keinen Anspruch auf Provision.

6.1 WANN IST EINE PROVISION VERDIENT?

Gebühren die ein vom AGP geworbener Kunde für ein gebuchtes Business Paket
unwiderruflich und vorbehaltlos auf das Konto der BFM bezahlt hat, nennen wir nachfolgend

Realumsatz bzw. Realumsätze!

Es gibt 3 Provisionsstufen. Die Grundlage zur Berechnung von verdienten Provisionen sind 
immer die getätigten Realumsätze eines AGP. 

Stufe 1:

Stufe 2

Stufe 3

5.000 Euro

5.001 Euro

12.001 Euro

32 %

37 %

44 %

Realumsatz erhält ein AGP eine Provision in Höhe von

Realumsatz erhält ein AGP eine Provision in Höhe von

Realumsatz erhält ein AGP eine Provision in Höhe von

Bis

Ab

Ab

Alle von einem AGP erwirtschafteten Realumsätze werden ab Beginn seiner Tätigkeit bei der 
BFM einfach addiert, bis das Umsatzziel für die nächste Provisionsstufe erreicht ist. Es spielt 
dabei keine Rolle in welchem Zeitraum ein AGP das nächst höhere Umsatzziel erreicht hat. 

„Hat ein AGP einmal eine höhere Provisionsstufe erreicht, 
wird er nicht mehr zurück gestuft!“

Provisionen in Höhe von bis zu 44% auf die jeweils gültigen Preise für die von der BFM

vertriebenen Produkte sprechen eine deutliche Sprache! In Euro können das pro Auftrag bis

zu 438,68 Euro sein, die eine Agenturpartnerin oder ein Agenturpartner verdienen kann!



7.0 Fazit

7.1 VERKAUFSARGUMENTE UND VORTEILE UNSERER PRODUKTE   

Dies ist nur ein Auszug von vielen Vorzügen der von uns vertriebenen Produkte.  

„Des Weiteren erfüllen die von der BFM vertriebenen Produkte alle
Anforderungen die Gewerbetreibende an moderne Onlinebörsen stellen und
das zu Nutzungspreisen die sich jeder kleine Einfrau-/ Einmannbetrieb
problemlos leisten kann.“
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Die von uns vertriebenen Produkte …
… werden von Gewerbetreibenden dringend benötigt!
… bieten ein hervorragendes Preis- Leistungsverhältnis durch niedrigste Discountpreise!  
… haben für Gewerbetreibende nicht das geringste Kostenrisiko!
… können Gewerbetreibenden enorm Kosten einsparen!
.. haben Nutzungszeit 365 Tagen ab dem Tag der Buchung!
… haben ausgezeichnete Eigenschaften von denen Gewerbetreibende nur profitieren!
… haben wichtige nützliche Funktionen die es so auf dem Markt noch gar nicht gibt!
… generieren für jeden unserer Kunden einen eigenen QR-Code!
… sind einfach, intuitiv und kinderleicht zu bedienen!
… benötigen keine App!
... haben einfach noch viele weitere Vorteile! 

Alle von der BFM vertriebenen Produkte sind „Made in Germany“!



7.0 Fazit
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Es stellte sich uns folgende wichtige Frage

„Warum sollen Millionen Gewerbetreibende, die Angebots- und Dienstleistungsportale
nutzen, viele tausend Euro pro Jahr bezahlen, wenn es eine hervorragende Alternative
für einen Bruchteil dieser jährlichen Kosten gibt?

7.2 EINE WICHTIGE FRAGE  

„Das Einzige, dass Gewerbetreibenden passieren kann, wenn sie die von der BFM
vertriebenen Portale nutzen ist, dass Sie von den hervorragenden Eigenschaften enorm
profitieren können, Ihre Erwartungen erfüllt werden und Sie in Zukunft eine Menge Geld
sparen, mehr nicht!“

Gewerbetreibende gehen kein Kostenrisiko ein und können von den ausgezeichneten 
Eigenschaften unserer Produkt nur profitieren! 

„Wir bieten den 3,5 Millionen Gewerbetreibenden in Deutschland, mit unseren 
innovativen Portalen eine zukunftweisende preislich höchst attraktive und 

effektive Alternative zu den am Markt befindlichen Mitbewerbern!“



8.0 Erfolg 
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8.1 GESUNDHEIT, WOHLSTAND UND GLÜCK SIND DIE ZIELE EINES JEDEN

Um diese Ziele zu erreichen, werden wir unsere Agenturpartner*innen mit allen Mitteln, die
uns zur Verfügung stehen unterstützen!

Agenturpartner*innen haben die Möglichkeit, sich mit dem Vertrieb von BFM Produkten in
einem überschaubaren Zeitraum ein solides gewinnbringendes Geschäft aufzubauen.

MENSCHEN!

„Alle vorgenannten ausgezeichneten Vorteile, Eigenschaften und Funktionen sowie nicht
zuletzt das mehr als hervorragende Preis- Leistungsverhältnis der von uns vertriebenen
und von Gewerbetreibenden benötigten Produkte, bieten beste Voraussetzungen, um bis
zu 5.000 Euro pro Monat und mehr verdienen zu können!“

Werden Sie eine Agenturpartnerin bzw. Agenturpartner 

„Es braucht nicht immer Mut, neue Wege zu gehen! Mit unter 

ist das gar nicht so schwer, vor allem dann, wenn man völlig 

risikolos nur gewinnen kann!“


